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KANCELARIA FINANSOWA

Plan spotkania

l. KANCELARIA LEX - kim jestesmy? Komu pomagamy?

[l.  Prognozy ekonomistow na “zycie po pandemii”
lll.  Co przedsiebiorcy czyni¢ powinni?
1. Dziatania profilaktyczne operacyjne
2. Dziatania strukturalne
3. Dziatania strategiczne - sukcesja w dobie kryzysu
a. gotowosc¢ sukcesyjna Nestora —
b. gotowosc sukcesyjna Sukcesora A
c. gotowosc¢ sukcesyjna Rodziny
d. gotowosc¢ sukcesyjna Firmy
e. gotowosc sukcesyjna finansowa

V. Katalog mozliwych rozwigzan prawnych i finansowych

V. Sesja pytan i odpowiedzi




. KANCELARIA LEX - przedstawienie
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bezpieczny biznes na lata
| |

KANCELARIA FINANSOWA

*teren dziatania

ZASADA “ONE STOP SHOP”
- USLUGI KOMPLEMENTARNE DLA
BIZNESU

KLIENCI - PRZEDSIEBIORCY SEKTORY GOSPODARKI

—

. doradztwo doradztwo
ustugi handel
gospodarcze prawne
doradztwo doradztwo
érednie ‘ produkcja finansowe, (wsparcie)
w tym podatki i psychologiczne
ksiegowosc i mediacyjne




Il. PROGNOZY EKONOMISTOW - “ZYCIE PO PANDEMII”

PKB w
UE
1. Prognozy KE
- wszystkie kraje UE czeka recesja - spadek
Srednio

o0 7,4%

2. Wzrost deficytu i dtugu publicznego

w Polsce z 0,7%
PKB w 2019 r. do
9,5% w 2020 r.
(w 2021 spadnie
do 3,8%)

w UE z 0,6 PKB
2019 do 8,8% w

2020rr.
(w 2021 spadnie
do 6,4,aw 2022
do 4,7%)

3. Inflacja sttumiona

sredniaw UE srednia w Polsce
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A. masowe bankructwa
=> 88% wzrost wnioskow o uproszczong restrukturyzacje
(NMQ 2019 vs Il Q 2020)

B. przerwy w tancuchach dostaw

4. Gtowne ryzyka w

-~

C. dtugotrwate bezrobocie

gospodarczego => utrata miejsc pracy
=> zastdj na rynku pracy

L kontekscie kryzysu

b

D. ryzyko napiec na rynkach finansowych e

E. nadal niejasne przyszte stosunki pomiedzy UE a
Zjednoczonym Krdlestwem
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5. Czynniki
utrudniajgce powrot
gospodarki na
sciezke wzrostu

AN o nsagy
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111.CO PRZEDSIEBIORCY CZYNIC POWINNI?
N ~ \ v | oy

.

a. Analiza umow z kontrahentami

% roéznica miedzy umowami w formie pisemnej vs

umowy bez zachowania formy pisemnej

O

% umowy s najwazniejszym dowodem w sadzie !

1. DZIALANIA )
PROFILAKTYCZNE | + audytuméw:
OPERACYJNE

® ryzyka przedsiebiorcy jako wierzyciela

® ryzyka przedsiebiorcy jako dtuznika

« " KANGELARLA FijM
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b. Zabezpieczenie RZECZOWE i OSOBOWE
interesu przedsiebiorcy

\ |/

s zabezpieczenia
rzeczowe (hipoteki i
zastaw)

7 .

>N

% umowy poreczenia
s weksle

% przewtaszczenie na s gwarancje bankowe
zabezpieczenie lub ubezpieczeniowe

X/

s zastrzezenie prawa
witasnosci rzeczy

1. DZIALANIA sprzedane;
PROFILAKTYCZNE PP N
OPERACYJNE % prawo zatrzymania poddaniu sie egzekucji

(art. 777 k.p.c.)

s przelew wierzytelnosci
na zabezpieczenie

< KANGELARIA FlbM
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. Monitoring realizowania zobowm[zan przez przedsieblorce
I na rzecz przedsiebiorcy

ograniczenie
ryzyka : :
wspotpracy z | 55 > . dobra umowa potaczona z
danym .
kontrahentem MONITORING dodatkowymi
(nadchodzaca fala NALEZNOSCI - to P 2
bankructw) jeden z 3 etapéw = & zabezpieczeniami
politykKi 5
bezpieczenstwa

monitoring

. windykacja (polubowna,

1. DZIALANIA
PROFILAKTYCZNE
OPERACYJNE



narzedzia stosowane w
monitoringu
zobowigzan

aktywnosci w zakresie
monitoringu
zobowigzan

-

- il

%ﬁ"é—:&" '

> utworzenie rejestru sprzedazy - bazy o wszystkich
transakcjach i ptatnosci
> profesjonalny program do monitoringu naleznosci

zintegrowany z programem do fakturowania

\\> instrumenty zaawansowane - factorlng

(>

wiadomosci tekstowe przypominajgce zblizajacy sie

termin ptatnosci

> kontakt telefoniczny



111.CO PRZEDSIEBIORCY CZYNIC POWINNI?
PODSUMOWANIE DZIALAN OPERACYJNYCH: * 752

1. DOBRE UMOWY Z DODATKOWYMI
ZABEZPIECZENIAMI

1. DZIALANIA
PROFILAKTYCZNE
OPERACYJNE -

o KANCELARIA Fju
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a. Analiza formy prawnej

)

7 bt i wACRd -

—

% “niesprzedawalnos¢” biznesu
/;

s“.

& “s'miertelnq,éi"’
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- b. Strukturyzacja wtascicielska

K \

nowa struktura organizacyjna (spoétka

operacyjna, spotka majatkowa)

eliminacja ryzyk biznesowych

(oddzielenie ryzyka od majatku)

zabezpieczenie interesu wtasciciela,
rodziny, pracownikow

J \ —
\ L= X
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c. Podatki w kontekscie bezpieczenstwa biznesu
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2. WYDZIELENIE SPOLEK OPERACYJNYCHI
 MAJATKOWYCH s

s“.

/ T —l EFEKTYWN??C PO
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firm jest likwidowanych kazdego
dnia z powodu Smierci
witascicielA

i=X
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a. Gotowos¢é sukcesyjna Nestora

“Czy wazne jest dla mnie,
aby firma dziatata takze po
moim odejsciu?”

 Kto ma byé moim

7 | Jesiitak nastepca?

* Kiedy chce przekazaé

stery w firmie?

L= X
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b. Gotowos¢ sukcesyjna Sukcesora?

% chce przejacé firme?

(WOLA)

~ Czy Sukcesor Bl <+ Ma “gen przedsiebiorczosci”?
(KOMPETENCJE)

L= X
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% Co rodzina sadzi o naszym
biznesie?

s jaki jest stosunek cztonkow najblizszej rodziny do
zatozen sukcesyjnych - wspierajacy czy
kontestujacy? Dlaczego?

L= X
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d. Gotowosc sukcesyjna firmy

C )
=> Czy prowadzimy biznes w optymalnej formie prawnej?

8 )

C )
=> Czy jest to forma, ktéra umozliwia nam przekazanie firmy sukcesorowi

Gotowosc¢ prawna (za zycia lub po smierci)?
(S )
K => W jakim trybie przekazac firme, aby uniknac ryzyka: \

® utraty pracownikéw

® natychmiastowej sptaty kredytéw i leasingow

® utraty decyzji administracyjnych,koncesji, licencji

® zmiany warunkow handlowych

\ ® wypowiedzenia uméw najmu itp. /

L= X
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e. Gotowosc¢ sukcesyjna finansowa

Czy musze byc¢
uzalezniony
finansowo od
Swojego nastepcy?

Z czego bede zyt
po przekazaniu
firmy sukcesorowi?

w jaki sposob moj
sukcesor sptaci
pozostatych
spadkobiercow?

L= X
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PODSUMOWANIE DZIALAN STRATEGICZNYCH

SUKCESJA

ZA ZYCIA

SUKCESJA PO
SMIERCI

1. ZABEZPIECZENIE DLA NESTORA,
SUKCESORA | RODZINY

2. FORMALNE PRZYGOTOWANIE
FIRMY DO SUKCESJI

3. ASPEKTY PRAWNE | FINANSOWE

L= X
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IV.KATALOG MOZLIWYCH ROZWIAZAN PRAWNYCH | FINANSOWYCH




V.SESJA PYTAN | ODPOWIEDZI

Dziekuje za uwage

dr Matgorzata Rejmer
+48 601 66 22 73
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