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Innovation advisor - wspieram &,
firmy w przygotowaniu si€ do  ,ow.HowMatch.
przysziosci. DZISIA]J. Mikeijende

codiscover with me how companies
can better innovate and prepare
themselves for competing in the
future!

Review of the
business
model

Company’s
trend map
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Customised Sustainability
research review
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Jak wprowadzac
e-commerce,
ktory pomoze
firmie zarabiac
wiecej:

Prezentacja & warsztat - potrzebna
kartka i cos do pisania ©
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1. Firmy, ktore wprowadzily
e-commerce, ale nie sa zadowolone
z jego efektow

2. Firmy, ktore s3 przed decyzja
dotyczaca wprowadzenia
e-commerce, jako alternatywnej
formy sprzedazy.
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Do ktorej firmy jest Ci blizej?
Napisz 3 argumenty
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Zatrudniasz nowego
handlowca.

Masz z nim
spotkanie 1 musisz
mu wyjasnic jakie
projekty / klientow
ma wybierac a
ktorych nie.




Projekty, wieksze ilosci -
wiecej niz 20 sztuk.

Mozliwos¢ wykorzystania
referencji - wejscie do
wiekszej firmy.

Dostawa w jednym czasie
zamiast ramowa.

Sprzedaz, gdzie mozna
wyedukowac klienta,
pokazac produkt i tym go
przekonac.

Klient akceptujacy obecna
jakosc produktu,
. potizebuje customizaciji.




Sprzedaz, gdzie mozna
wyedukowac klienta,
pokazac produkt i tym go
przekonac.
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W tym czym Twoja firma jest dobra
mowi rowniez w czym nie jest dobra!

Przykiad:

sprzedaz relacyjna vs produktu
jednorazowa vs projektowa
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1. Jesli narzedzie - napisz kogo
wyznaczysz do zespolu 1 napisz 1
zadanie jakie maja przed soba.

20 Jeéli nowy biznes YT
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Co jesh

e-commerce
nie moze by¢
narzedziem?
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Powolac
dedykowany
zespol

Wycofac sie

Szukac innego
narzedzia do

poprawy
sprzedazy
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Napisz co
Zrobisz w
przeciagu
najblizszego
tygodnia
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sprzedasz jest
optacalna dla
Jak obecnie Twojej firmy?
sprzedajesz? '

W jakiej
sprzedazy
jestes dobry?
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Moge odpowiedziec na dodatkowe
pytania?
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Szukasz dodatkowej wiedzy?

- Know.How.Match. Podcast na YT - darmowy Subjective Innovation Review
know. T know.|
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Know.How.Match.
Podcast by Zuzanna
Mikolajczyk

codiscover with me how companies
can better innovate and prepare

themselves for competing in the
future!

- Promo: 20% znizki na ustugi dla uczestnikow
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Moge pomoc? Napisz:

2 zuzanna.mikolajczyk@knowhowmatch.com



